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Paris, le 14 novembre 2005

SG AM Al Private Equity vend les derniéres participations de ses
fonds en Europe de I'Est et lance un nouveau programme
d’investissements dans la région.

SG AM Alternative Investments annonce la vente de Microlink aux 3 opérateurs de
télécommunications des pays baltes pour un multiple de 2x linvestissement initial.
Microlink est I'une des premieres SSll des pays baltes.

Cette opération conclut avec succés les sorties des investissements des deux fonds
gérés par SG AM Al en Europe centrale et orientale, qui avaient investi 140 millions de
dollars dans une cinquantaine de sociétés sur plus de dix ans. Cette opération s’ajoute
aux précédentes cessions réalisées cette année :

> Pour le Baltic Republics Fund* (BRF)

e En septembre 2005, le BRF est sorti du capital de Baltika, la premiére
chaine de prét a porter des pays baltes, également implantée en
Russie et Ukraine. Le fonds a vendu sa participation de 34.56% a
travers un placement privé aupres d'investisseurs internationaux. La
vente a rapporté 16.4 millions de dollars et généré un multiple de 5.3x
l'investissement initial..

e Enjuin 2005, le BRF a vendu sa participation de 59.47% dans Viisnurk
(société balte de transformation du bois) a une valeur de 2,4x l'investis-
sement initial.

> Pour SG Romania Fund? cession en avril 2005 de la participation dans
Orange Roumanie .

Forte de I'expérience réussie acquise au travers de ces fonds, SGAM Al Private Equity
lance actuellement un nouveau fonds de 150 millions d’euros qui a pour objet d'investir
dans les pays d’Europe de I'Est, nouveaux membres de I'Union Européenne ou
candidats a I'accession.

(1) Depuis 1994, le Baltic Republics Fund a investi environ 100 millions de dollars en
Private Equity dans 30 sociétés des pays baltes. Le fonds a joué un réle important dans
le financement du développement de sociétés locales. Ces sociétés ont été cédées,
principalement, & des acquéreurs industriels, ou introduites en bourse.

(2) Société Générale Romania Fund a été un des premiers fonds de Private Equity en
Roumanie, y investissant dés 1997. Le fonds a investi environ 42 millions de dollars
dans 18 sociétés, le plus souvent leaders sur leur marché. La qualité des
investissements et la diversification du portefeuille ont permis de générer une bonne
performance malgré une conjoncture économique difficile.



Groupe Société Générale

La Société Générale est I'un des tout premiers groupes de services financiers

de la zone euro. Avec 92 000 personnes dans le monde, son activité se

concentre autour de trois grands métiers :

= Réseaux de détail & Services financiers qui comptent preés de 18 millions de clients particuliers en France et
a l'international.

= Gestions d'actifs & Services aux Investisseurs, ou le Groupe compte parmi les principales banques de la
zone euro avec 1 275 milliards d’euros en conservation et 353 milliards d’euros sous gestion a fin juin 2005.

= Banque de financement & d'investissement. SG CIB se classe durablement parmi les leaders européens et
mondiaux en marché de capitaux en euro, produits dérivés, et financements structurés.

La Société Générale figure dans les quatre principaux indices internationaux de développement durable.

www.socgen.com

SG Asset Management

SG Asset Management est un des leaders mondiaux de la gestion d'actifs avec 298 Md d’euros d’actifs gérés
a fin juin 2005.Filiale du groupe Société Générale, SG AM est un acteur global au modéle résistant et
équilibré :

- par son organisation multi-polaire : 2 600 collaborateurs, dont 600 gérants et analystes, implantés au caeur
des marchés : Europe Continentale, Royaume-Uni et des implantations majeures (600 personnes chacune)
aux Etats-Unis et en Asie ;

- par son activité sur toutes les classes d'actifs : actions, taux, diversifiés ainsi qu’en gestion alternative ou
SG AM figure parmi les tout premiers avec € 39,5 Md sous gestion ;

-par son accés a tous les types de clientele : institutionnels, distributeur, entreprises et particuliers, qui
bénéficient de ses compétences de pointe et d’un service de proximité.

Grace aux ventes croisées (plus d'un tiers de la collecte nette au 30 juin 2000) et a des démarches qualité et
d’innovation permanentes, SG AM fonde sur les seuls besoins client, I'élaboration de solutions de gestion a
valeur ajoutée, optimisant les performances et maitrisant les risques.

Depuis 2000, SG AM est noté AM2+ par Fitch Ratings, la meilleure note accordée a une société de gestion
pour son dispositif global. Cette notation est pour les investisseurs le gage du professionnalisme de ses

équipes et de la qualité de son dispositif international. Www.Sgam.com

SGAM Alternative Investments doit le succés de son développement a la combinaison réussie des process
d’un asset manager actif et de la culture des marchés de capitaux alliant innovation et contréle des risques.
Avec 28 milliards d’euros d’actifs gérés au 30 juin 2005 et 235 collaborateurs dans le monde et bénéficiant de
I'engagement stratégique et financier, soutenu et durable, du Groupe Société Générale, SGAM Alternative
Investments est devenu un leader parmi les acteurs globaux de la gestion alternative.

WWW.Sgam-ai.com
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